AUF DIE POLE-POSITION FAHREN

Paul’'s Model Art verkauft jahrlich so
viele Autos wie Mercedes, BMW
und Audi zusammen. Ob Rennauto,
Motorrad oder Nutzfahrzeug - die
Miniaturmodelle des Aachener Un-
ternehmens bestechen durch Detail-
reichtum und lassen Sammlerherzen
weltweit hoher schlagen.

Um die neuesten Modelle plnktlich
an den Start zu bringen, missen
Entwicklungsiiberwachung, Einkauf
und Verkauf perfekt zueinander pas-
sen. Bisher nutzte das Unterneh-
men daflr separate Anwendungen,
die sich nur aufwendig aufeinander

abstimmen lieBen. Mit Hilfe von
SAP Business One verzahnen die
Modellbauer nun ihre logistischen
Prozesse einheitlich in einem Sys-
tem. Auf einen Blick verfiigen sie
Uber alle relevanten Informationen.
Per Mausklick kann der Mitarbeiter
im Verkauf Sammelenthusiasten ge-
nau sagen, ob ein bestimmtes Mo-
dell verfiigbar ist oder wann die
Ware geliefert wird. Unlbersichtli-
che Bestandslisten gehoren damit
der Vergangenheit an.

Mit Unterstitzung der Software
plant der Weltmarktfihrer fur
Sammler von Modellautos, kiinf-
tig auch die Produktion seiner

Paul’s Model Art GmbH & Co. KG

www.paulsmodelart.de - www.minichamps.de
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Formel-1-Rennboliden zu steuern.
Dafir wollen die Modellbauer wei-
tere Funktionen zur Unternehmens-
steuerung sowie automatisierte
Schnittstellen fur das Import- und
Exportgeschaft nutzen.

(MINICHAMPS)®




AUF EINEN BLICK

Unternehmen:

= Paul’'s Model Art GmbH & Co. KG -
Minichamps, Aachen

= www.paulsmodelart.de
www.minichamps.de

= Konsumguterindustrie

= Mitarbeiter: 45

= Umsatz: 30 Mio. EUR (2007)

® | 9sung: SAP Business One

» Einfihrungszeit: 90 Tage

Nutzen:

» Unternehmensweit integrierte
Logistikprozesse

» Aktuelle Geschéftszahlen auf
einen Blick

» Kirzere Durchlaufzeiten

Implementierungspartner:
= bob Bochmann & Oborski GmbH
www.bobsys.com
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